
МЕНЕДЖМЕНТ ПРОДАЖ - ПРАКТИКИ
и ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКАЯ РАБОТА

1. Упражнения, направленные на формирование навыков использования
технологии продаж, коммуникативных приемов.

2. Деловая игра: «Презентация товара или услуги» на примере брэндов 
компании

3. Ролевая игра «Продажи разным типам клиентов» на примере  брэндов 
компании

4. Ролевая игра «Телефонный маркетинг»
5. Ролевая игра «Преодоление возражений»

НАУЧНО-ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКАЯ РАБОТА


